
EIA 与我们爱疯狂 

韩菲 2016 级 国际商学院  国际经济与贸易专业  

交流经历：2018 年 7 月 15 日-8 月 3 日欧洲创新学会 EIA 暑期课程 

 

到欧洲与各国成员共同合作  

在三周时间内将创业想法化为现实  

 

75 个小组，每组五人  

16 天的 venue 日常流程 

22 个日日夜夜  

24 个小时的课程  

96 个小时的小组工作  

付诸了一万的真心与努力  

 

第一次坐飞机  

第一次出国行 

第一次赏外国景 

第一次真正交西方好友 

第一次历经长达二十多天的纯英文环境 

 



我的生活不会总像行云流水般得过且过，我爱这种在工作中通过互动学

到知识、享受乐趣的方式。这个工作既有实干性，又带着趣味性，我享受

且乐忠于此。 

刚工作的时候我会有点不习惯，因为我的小组成员会用他们的母语沟

通，后来我表达了自己想法，随即他们就养成了说公事的时候不说母语，

私事会重新复述的习惯，他们很照顾我。  

在团队接触过程中，我们每人都负责产品的一部分，每个人在早上都要

听至少两个小时的 Lecture。我从 CDO 做到 CMO,且是我们组里最小的一名

成员。因此他们总会鼓励我，说我是个有 Idea 的女孩，但我深知需要更加

勤奋地锻炼我的英语。  

我也曾给他们介绍过我最初的创业想法，他们很喜欢，但同时也觉得对

于 EIA 这个平台来说，很难完成。我乐于听取他们提出的建议，因为这能

让我不断改进。我十分庆幸

能遇到我的同伴们，因为他

们 都 在 很 努 力 地 完 成 任 务

量，努力地倾听每个人的话

语，甚至会进行纠正。总体

回想下来，在团队的合作我

收获很大。 

在小组合作时，我发现其

它国家里的同款产品（竞争对

手）太多了，而差别只是有的国家没有而已。但后来我发现它可以只凭借客户的

订阅量赚钱，且数目也是十分庞大的。因此我们充分利用这一大优势，坚守着专

属于我们的市场。后来我们进行 Facebook 和 Instagram 的线上推广。当我以团队

中 CMO 的身份看到我们真的在不到一周时间里得到了 1100 以上的 followers，

真的是超级激动。 

从第零天的 pitching，到孤独地在 clinic room 寻找队友，接着与完全未

知的陌生人逐渐建立起友情，再到因为整体工作问题与 CEO 的团队协商，

最终我们分工明确且相互鼓励在知道我们组被选进 TOP10 的时候，我真的激



动到双手持续颤抖，心脏狂跳不止。我想放声呐喊让所有人听见：这就是我

们组！我们组！我们组！这种激动又亢奋的情绪甚至让我的眼泪几近飚出。

那一刻的心情我这辈子都难以忘怀！  

 

我非常非常非常感谢带来现在成果的同伴们。  

因为每个人都在无时无刻地鼓励着其他人，  

因为即使有分歧，我们也会慢慢调解情绪，彼此都懂得倾听。  

因为我们愿意带着彼此的敬意去对待每次产品调整与市场策略整改。  

 


